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“Sin un umbral de al menos dos euros, habra
presentaciones necesarias que desapareceran”

1. RUEZ-TAGLE
Madrid

Josep Maria Piqueras, director

general de Kern Pharma, desgra-
no para EG la actualidad politica
del sector y reveld la situacion
actual y el futuro que espera para
su compaiiia.

Pregunta, ;Qué cambios espera
que incluya la nueva OPR?

Respuesta. El del

umbral minimo. la no inclusion de

respeto

productos que no estén comercia-
lizados de forma efectiva para el
cileulo de los precios y algunas
consideraciones en elcaleulo de la
dosis diaria definida
de

por pura
supervivencia productos
importantes.

P. Sanidad ha dejado entrever
que habri umbral minimo, ;qué
valor seria inaceptable?

R. EI valor

desde la industria se sitda en los

minimo deseable

dos euros, si no habra presentacio-

nesneces

rias que des

pareceran.

P. (Es una solucion el coste/tra-
tamiento/dia/ponderado?

R.Es una pequeiia mejora que
aporta algo de sentido comin aun
criterio que no esta recomendado
nipor laOMS para establecer pre-
cios. Lo que tendria sentido seria
eliminar este criterio. Un estuche,
un prospecto, la mano de obra y el
de calidad
para una presentacion

control cuestan lo
mismo
pequefia que para una mayor.

P.Tras laaprobaciéon de la OPR,
;existirin presentaciones que se
comercialicen a pérdidas?

R. Si el redactado se queda
como estd, es seguro que habra
presentaciones que se comerciali-
cen a pérdidas y que desaparece-
ran.

P. E1 RDL 16/2012 establece la
discriminacion positiva para el
genérico pero algunas voces aler-
tan de su posible inconstitucionali-

dad, ;qué opinidn le merece?
R. Si inconstitucional
deberia cambiarse. Necesitamos

fuera

leyes que hagan sostenible nues-
tro sistema sanitario y los genéri-

cos han ayudado muchisimo al
ahorro en gasto farmacéutico.

P. Tras dos o tres aiios de creci-
miento del mercado de genéricos,
en los iltimos meses se estd obser-
vando una ralentizacién. ;A qué
se debe?

Josep Maria Piquera

S

Director general de Kern Pharma

B director general de Kern Pharma, Josep Maria Fiqueras, espera que todas |las administraciones publicas entiendan que no pueden seguir
debilitando uno de los sectores mas productivo y que mas contribuye al PIB espaiiol

R.Esun efecto de inestabilidad
del sector por las medidas de
recorte del gasto farmaceutico, las
reducciones en los precios, las
subastas, los copagos, los proble-
mas de tesoreria para las farma-
cias... Todo esta afectando a la
industria, quizd menos a la de
genéricos, pero también.

P. ;Cree que se reverfiri esta
tendencia?

R. Esperemos que las adminis-
traciones entiendan que no pue-
den seguir debilitando a todo el
sector. Soy oplimista y espero que
se tomen medidas amparadas en
el sentido comin para generar
estabilidad en un sector que es el
mis productivo de Espaiia y de los
que mas contribuyen al P1B.

P. ;Como cerrd Kern el 20127

R. Crecimos moderadamente,

lanzamos casi 30 referencias nue-
vas, llegamos a los 102 millones de
unidades producidas y empeza-
mos las obras de ampliacion de
nuestro almacén en Tarrasa.

P. Kern ha rechazado participar
en las subastas, ;por qué?

R. Las subastas rompen con un
modelo de contencion del gasto
que funciona y solo contribuyen a
generar inestabilidad, afectan a las

“Nuestro objetivo es consolidar
otras areas de negocio”

Pregunta. Hace meses se anun-
cib el lanzamiento de iVascular,
compaiia en cuyo accionariado
participa Kern Pharma. ;Se
estd dando un viraje en el foco
de la compaiia?

Respuesta. No es realmente un
viraje, sino una diversificacion
mas del Grupo Indukern.al que
pertenecemos, y también de
Kern Pharma, que puede apor-
tar sinergias en otros ambitos

no necesariamente ligados al
mundo del medicamento gené-
rico.

P. ;Como estin funcionando
los otros dmbitos de diversifica-
cién de la compaiifa?

R. Ahora tienen un impacto
pequefio porque el volumen de
Negocio que generan no ¢s muy
relevante. Vamos avanzando
segin las previsiones y paso a

paso. En los proximos afios, ire-

mos consolidando estas dreas
de negocio.

P. ;Cdomo estd evolucionando
su presencia en el ambito hospi-
talario? ;Qué previsiones tie-
nen?

R. Por el
somos pequefios en el dmbito

momento, ain
hospitalario, pero vamos cre-
ciendo paulatinamente y espe-
ramos seguir afianzando nues-

tra presencia.

inversiones y  perjudican el
empleo estable en nuestras fabri-
cas. Siotras comunidades siguen a
Andalucia, la produccion se aca-
bara trasladando a paises donde
resulte mas barata y muchas fabri-
La industria del
genérico quedara muy tocada,

P. Las comunidades auténomas
estidn manejando diferentes prin-
cipios activos como equivalentes.
;Como afecta esto a Kern?

cas cerraran.

R. Las compaiiias de genéricos
acercamos a la sociedad medica-
mentos cuya patente ha vencido a
un precio mas asequible. La consi

deracion de diferentes principios
activos como equivalentes implica
que firmacos avalados cientifica-
mente como tiles a nuestra socie-
dad podrian dejar de ofrecerse en
algunas comunidades auténomas.
Esto nos afecta, pues reduce nues-
tra cartera de productos.

P. ;Se podria denominar equi-
valentes a productos con princi-
pios activos diferentes?

R.Esuna nomenclatura que no
existe bajo la normativa actual.
Hasta que la Aemps no dé una
definiciéon no lo sabremos. Son
modelos propuestos con criterios
mas econdomicos que sanitarios.

P. La altima novedad es la vin-
culacion de las actividades forma-
tivas a dichos algoritmos, ;puede
medrar en la formacién continua-
da del profesional sanitario?

R. Todo lo que sea informar
correctamente es bueno para la
formacion de los profesionales.
Siempre teniendo en cuenta que
de
implica contar con definiciones

informar manera correcta
aceptadas por todos.

P. ;En qué medida afectard la
falta de comercializacion en
Andalucia o las politicas de equi-
valente a Kern?

R. Esperamos poder compen-
hi‘II'llJ con un aumento dL‘ nuestras
exportaciones y con la diversifica-
cién del negocio, de manera que
consigamos un impacto negativo
minimo o nulo.

P. Con tantos recortes en la fac-
tura farmacéutica, ;se plantea des-
pidos?

R.Elespiritu de la compaiiia es
el de retener siempre el talento. E1
pasado ejercicio  incorporamos
mas de 30 personas y no nos plan-
teamos ningin despido.



